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История Анны Брянцевой наглядно показывает, как присоединившись к уже действующему бизнесу, можно быстро найти общий язык с партнерами и включиться в развитие компании, в том числе благодаря участию в «Биржах поставщиков», организованных Центром «Мой бизнес» Санкт-Петербург (СПб ГБУ «ЦРПП»).
Всего полгода назад Анна стала коммерческим директором компании ООО «Магнатек-Тех». Основали ее трое собственников в 2022 году, начав буквально с пары станков. Сейчас у компании целых две производственных площадки: на одной происходит токарно-фрезерная и электроэрозионная обработка металлов, а вторая представляет собой цех лазерной резки, гибки, сварки и покраски. 
«Наша основная продукция — металлические изделия по чертежам заказчиков. При наличии скромных площадей мы можем выполнять широкий спектр работ по обработке металлов за счет грамотной организации производственного процесса, использования современных технологий и работы квалифицированных специалистов. За прошлый год нам удалось нарастить свой парк станков и технические возможности», — рассказывает Анна.
Штат сотрудников составляет 15 человек, что, по словам нашей героини, пока немного, но перспективы к масштабированию есть. Так, в планах развития компании: наращивание портфеля заказчиков, приобретение нового оборудования и расширение площадей, что, само собой, подразумевает и новые рабочие места.
Одним из шагов к реализации этих задач стало обращение  в Центр «Мой бизнес» Санкт-Петербург (СПб ГБУ «ЦРПП»). Причем с его представителями Анна познакомилась еще на прошлой должности.
«На своем опыте убедилась, что ЦРПП действительно помогает малому бизнесу как в поиске крупных заказчиков, так и при компенсации некоторых затрат. Сейчас у предпринимателей есть множество реальных возможностей развития и работы. Тем более к специалистам ЦРПП очень просто попасть, а получить консультации или посетить различные мероприятия можно абсолютно бесплатно», —  подчеркнула она.
Так, за последний год компания Анны дважды смогла поучаствовать в «Бирже поставщиков». Данный формат встреч позволяет малому бизнесу и заказчикам презентовать свои возможности и продукцию, провести переговоры в свободном формате и заключить соглашения о сотрудничестве.
Первая «Биржа поставщиков» Анны проводилась на территории организации, с которой уже были попытки поработать. Мероприятие позволило внести конкретику в процессы и обсудить  накопившиеся вопросы.
«На мой взгляд, началось взаимное движение навстречу друг другу. Диалог вышел продуктивный, проблематика сотрудничества была услышана обеими сторонами — и крупным заказчиком, и малым бизнесом», — отметила она.
Вторая встреча в рамках «Биржи поставщиков» состоялась уже на базе ЦРПП.
«Зарегистрировались через сайт Центра, подготовили видеопрезентацию и пришли. Практически всех заказчиков так или иначе знали, но понимали, что есть один наиболее интересный. Хоть прямое сотрудничество еще не состоялось, но перспективы возможны. Очень рады этому знакомству», —  поделилась Анна.
В ближайшее время компания планирует обратиться в Центр «Мой бизнес» Санкт-Петербург (СПб ГБУ «ЦРПП») за компенсацией лизинга, а после выхода продукции на экспортный рынок в ближнее зарубежье можно будет воспользоваться и компенсацией затрат на выставки.
«Как коммерческий директор могу только сказать предпринимателям спасибо! Ваша энергия и ваша команда — ваша сила! Пусть Вам всегда сопутствует успех!», — заключила Анна. 
Также она выступает за исключительно честную конкуренцию и активные контакты с заказчиками и партнерами.
Напомним, обратиться за поддержкой Центра «Мой бизнес» Санкт-Петербург (СПб ГБУ «ЦРПП») по самым разным направлениям могут как действующие, так и начинающие самозанятые, ИП и юрлица. А также те, кто только планирует открытие своего дела. 
Поддержка предпринимателей осуществляется по национальному проекту «Эффективная и конкурентная экономика».
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